
地域密着型の共通ポイントカードシステムを管理・運営する株式会社クラブネッツ

 

（本社：東京都渋谷区、代表取締役社長

 

冨安

 

仁

 

以下

 

「クラブネッツ」

 

という）

 

は、電子マネー

 

「ｎａｎａｃｏ

 

（ナナコ）」

 

を運営する株式会社セブン・カードサービス

 

（本社：東京

 

都千代田、代表取締役社長

 

橋本

 

玄

 

以下

 

「セブン・カードサービス」

 

という）

 

と、マルチポイント付与端末機を利用した

 

「マルチ

 

ポイントプログラム」

 

への

 

「ｎａｎａｃｏポイント参画」

 

について業務提携を行い、本年度４月よりサービスを開始することとなりました

 

のでご案内申し上げます。

クラブネッツでは、今回の流通最大手のポイントである

 

「ｎａｎａｃｏポイント」

 

の参画を皮切りに、同プログラムにご賛同いただける

 

ポイントブランドとの提携を進め、ポイント企業における利用機会の拡大、加盟店における運用メリットの向上、会員サービスにお

 

けるユーザビリティの向上を図っていきます。

〒１５０-０００２

 

東京都渋谷区渋谷３-２８-１３渋谷新南口ビル１Ｆ

ＴＥＬ．０３－５４６６－２２７７

 

ＦＡＸ．０３－５４６６－２２８０

クラブネッツがｎａｎａｃｏポイントサービスの導入を開始

セブン・カードサービス、クラブネッツ・マルチポイントプログラムへの参画に関して業務提携

報道関係者各位

プレスリリース

 

カテゴリー

 

新サービス

２０１１年４月１９日

株式会社クラブネッツ

「マルチポイントプログラム」

 

とは、クラブネッツが本年度３月１日にリリースしたマルチポイント付与端末機に、他ブランドのポイント

 

システムが乗り入れを行い“端末インフラの共有とポイントサービスの統合”を図ることにより、各社ポイントの利用機会を“協力して

 

拡大”することを目的として進めているプログラムです。マルチポイントプログラム最大の特徴は

 

「１台の端末機で複数のポイントブ

 

ランドの取り扱いが可能になること」

 

で、ポイントユーザーが常に感じている

 

「貯めたいポイントを貯めたいお店で貯められる」

 

とい

 

う強いニーズに応えられる

 

“次世代型のポイントサービス”

 

として企画・開発いたしました。

今回のセブン・カードサービスとの提携により、マルチポイントプログラム初の参画ブランドとして、「ｎａｎａｃｏポイント」

 

が加わること

 

となりました。また、セブン・カードサービスとしても、電子マネーの利用以外における

 

「ｎａｎａｃｏポイント」

 

の付与受付を拡大する

 

動きとしてははじめての取り組みとなります。



■クラブネッツの共通ポイントサービス

「ＣＮ加盟店」

 

には、ＡＳＰ型のポイントカードシステム、ポイント付与端末機、カード会員管理システム、メール販促システム、ホーム

 

ページ制作用ＣＭＳ、各種運用マニュアル等が提供されます。また、クラブネッツが各地域で提携する企業を通じて、ポイントカード

 

の運用ノウハウ、集客術、共同販促企画などが提供され、地域の加盟店が連合して集客力及び売上の向上を図れるよう、総合的

 

な店舗運営支援を行います。

マルチポイントサービス概要

本件に関するお問合せ

株式会社クラブネッツ

 

ポイント事業本部

 

出野

 

（デノ）、芦名

 

（アシナ）

ＴＥＬ．０３-５４６６-２３０４

 

ＦＡＸ．０３-５４６６-２２８０

 

ｃｎ-ｐｒｅｓｓ＠ｃｌｕｂｎｅｔｓ.ｊｐ

●ご自分が使っているポイントカード

 

（非接触ＩＣカードや磁気カード等）

 

や、

 

おサイフケータイⓇを端末機にかざすだけで、各社ポイントの読み取りとご利

 

用に応じたポイントの加算ができる店舗の販促支援サービスです。

●「ＣＮポイント」

 

の加盟店として、ＩＣカードやおサイフケータイⓇを活用した来

 

店客の会員化が実施できます。会員にはキャッシュバックや各社提携ポイン

 

トと交換できる

 

「ＣＮポイント」

 

が貯まり、使うことができます。店舗では、会

 

員募集から顧客管理・分析、各種販促を随時行うことで、優良顧客づくりが

 

できます。

会社概要

代表取締役

設立

資本金

事業内容

ホームページ

冨安

 

仁

２００４年９月

１３９,４２５,０００円

ポイントソリューション事業

 

（共通ポイントの運営）

モバイルによる販促・集客のソリューション事業

ウェブ・メディア事業

 

（会員マーケティング）

ｈｔｔｐ：//ｗｗｗ.ｃｌｕｂｎｅｔｓ.ｊｐ/

「ＣＮ

 

（クラブネッツ）

 

ポイントカード」

 

は、１枚のカードで居酒屋・ブティック・美容院・カラオケ・クリーニング等、様々なお店で共通

 

のポイントを貯められるお得なカードです。サービスの利用を希望される方は、全国７０拠点

 

（１エリアあたり５０～３００店舗の規

 

模）

 

で展開している

 

「ＣＮ加盟店」

 

で無料発行することが可能で、発行されたカードの提示により、提示した際のご利用金額に応

 

じて１％～１０％のポイント還元を受ける事ができます。貯めた

 

「ＣＮポイント」

 

は、全国のクラブネッツ加盟店でキャッシュバックで

 

きるほか、ドコモポイント、Ｔポイント、Ｓｕｉｃａポイント、ｎａｎａｃｏポイント、ＡＮＡのマイル、楽天スーパーポイント等の大手企業各社

 

のポイントへの交換や、音楽等のデジタルコンテンツに交換できる

 

「ｉＴｕｎｅｓギフトカード」

 

への交換ができます。

※

 

「ｎａｎａｃｏ」は、株式会社セブン・カードサービスが発行するセブン＆アイＨＬＤＧＳ．独自のプリペイド型電子マネーです。

※ｉＴｕｎｅｓは、米国およびその他の国々で登録されたＡｐｐｌｅ

 

Ｉｎｃ.の商標です。

■電子マネーｎａｎａｃｏとｎａｎａｃｏポイント

■クラブネッツの加盟店サービス

発行枚数

月間利用件数

利用可能店舗数

ポイントサービス

約１,２８５万枚

 

（２０１１年２月末）

約３,８００万件

 

（２０１１年２月末）

約７９,０００店

 

（２０１１年２月末）

ご利用に応じて貯まる通常ポイントの他、ボーナスポイント等の各種ポイントサービスを展開
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